
Miguel Navalón 

mnavalon@navlandis.com 

CEO. Fundador 

POR UN TRANSPORTE + SOSTENIBLE 



Empty 

Problema 
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25% Contenedores Vacíos 
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del año  

vacío 

Problema 

50% Uso abusivo del suelo 
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IMPACTO* $20b de Coste  

* Fuente: Drewry Shipping Consultant 

Problema 
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Contenedor Plegable 
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Patente ES 2421059B1: Marzo 2014 

Extensión internacional: Diciembre 2015. 

EEUU, China y Europa 

1 5 

Contenedor Plegable 



7 

Compañías de Leasing  

Navieras 

50%   Opex 
80%   Espacio 

20%   CO2 
$10b 

Fabricación y  venta  

Propuesta de Valor 
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Peso Propio 

 25% 
 Esfuerzo Plegado 

 50% 
Coste Producción 

 25% 
+ RENTABLE  

de EXPLOTAR  

+ FÁCIL 

de PLEGAR 

+ ECONÓMICO 

 de PRODUCIR 

Vs 

Ventaja Competitiva 



Mercado 
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Mercado 
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Flota mundial 

40M 
contenedores 

Renovación Anual: 10% 

En 2014: 

5.4M 
contenedores 

$12b 

* Fuente: UNCTAD 
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2019: 

Ventas: 3000 cont/año 

Ingresos: Eur15M 

EBITDA: 15% 

Q3 2017 

400k 

Value 4M 

N
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Q2 2018 

2M 

Value 10M 

Rondas de inversión 

Q2 2016 

150k 

Value 1,5M 

Financials 

Q4 2015 

150k 

Validación 

& Prototipo 

Ronda 

Cerrada 

Ronda 

Abierta 



¿Qué se ha conseguido? 

 

¿Qué se quiere conseguir? 

12 



Áreas de acción 
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PRODUCTO 

Fabricación de prototipos 
MVP comercial 
Certificación y Optimización 

COMERCIALIZACIÓN 

Lanzamiento a mercado 
Potenciales clientes 
Rutas Piloto 

PROTECCIÓN INDUSTRIAL 

Patente nacional 
Extensión internacional 
Nuevos desarrollos 

INDUSTRIALIZACIÓN 

Búsqueda de partners 
Cadena producción 
Reducción de costes 



Protección Industrial 
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Patente Nacional 
ES2421059  

 
Novedad y Actividad 

inventiva en todas las 
reivindicaciones 

 

Nuevos Desarrollos 
 

Extensión tamaños 
Automatización plegado 
Materiales alternativos 

Sustitución suelo 
 
 

Extensión Internacional 
 

EEUU - US2016251153 
Europa - EP3061707 

China - CN105307956 
  



Producto 

15 

Prototipo Virtual 

www.navlandis.com 

http://www.navlandis.com/es/home/
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Construcción de Prototipos 

Producto 
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Presentación v2 Terminal de Silla 

Producto 
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Presentación Zbox Puerto de Valencia 

Producto 



Comercialización 
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Compañías  

de Leasing 

50% 

Navieras 

50% 

Innovadores   

Early adopters 

TAM:  $1 billion 

Grandes Leasers 
Top10: 80% mercado leasing 

Compañías 

de Leasing 

50% 

20’ DV (20%) 

Test en Rutas Piloto 
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Comercialización 

Presencia en ferias Contactos con potenciales clientes 
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Verificación 
ahorros 

 

Búsqueda  
Partners 

 

Rutas 
Piloto 

 

Capital 

Acciones 
comerciales 

Análisis 
Zbox 

 

Proceso de 
Co-Innovación 

Comercialización 

2ª Ronda 
IVF 

BME 
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Industrialización 

Externalización Producción 

Interés CIMC (1º Fab. Mundial) 

350.000 TEU/año 

Certificación de Producto 

Certificados ISO y CSC 
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Financials 

150.000 2.400.000 

15.000.000 
22.050.000 

33.075.000 

55.125.000 

2017 2018 2019 2020 2021 2022

Ingresos 

-159.500  -81.000  

2.235.000  2.589.000  

4.198.875  

7.778.750  

2017 2018 2019 2020 2021 2022

EBITDA 
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Financials 

Continuación I+D  

(€ 50.000) 

Marketing + Ruta Piloto 

(€ 90.000 ) 

Fabricación de 

15 contenedores 

(€ 150,000) 

Recursos Humanos 

(€ 100.000) 

2ª Ronda de 

Inversión  

€ 400.000 

Áreas de inversión 

principales 

Costes Operativos 

(€ 10.000   ) 



Equipo 
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Consejo Asesor 

Miguel Navalón  

CEO. Inventor 

MSc Civil Eng. MBA 

Gloria Arnandis 

COO 

MSc Civl Eng. MBA 

Emilio Martín 

CCO  

Ex Nav/Trans 

+ 
EXPERIENCIA EMPRESARIAL 

ACCESO A MERCADO 

INVERSIÓN CAPITAL 

CFO  

Transitaria 

Ex. CPO 

Naviera 

IP Expert 

Patentes   

Andrés Revert 

CTO 

Ing. Diseño Industrial 

 

Consejo Adm. + Inversor 

CEO 

Investment 
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ÚNETE A NOSOTROS PARA CONSTRUIR 

ALGO GRANDE EN LOGÍSTICA 

 

COMPARTE NUESTRO RETO 

 

es.linkedin.com/in/miguelnavalon     zbox@navlandis.com       www.navlandis.com 
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Miguel Navalón. CEO 

mnavalon@navlandis.com 

      +34 647 701 196 

es.linkedin.com/in/miguelnavalon     zbox@navlandis.com       www.navlandis.com 


